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PRAXIS Anwenderbericht

Kompeten

auf allen

Ebenen
b.c

eute, I00 lahre später, ist

die Corsmann-Gruppe, die

l9BB, damals aus 2 Filialen

in Herford und Löhne be-

stehend, an Rainer Metz

verkauft wurde, Teil der

MAG Autowelt. Das Unternehmen, das mit 57

Handelsbetrieben an 34 Standorten knapp

über 1.200 Mitarbeiter beschäftigt, verkauft

als Mehrmarken-Unternehmen mit l5 Mar-

ken im Angebot jedes Iahr über 25.000 Fahr-

einem Nähmaschinenladen fing altes an. MiT
der 28-jährige Schäfersohn Hermann Corsmann

iterte der junge Mann sein Themenfeld und setztb:;
,auf Technik und M,obilität. Das machte
ass die Adam Opel AG auf ihn aufmerksam
;iven Opel-Vertreter in Herford ernannte.

zeuge. Der Umsatz wird mit 400 Millionen
Euro angegeben. MAG ist einer der stärksten
Partner der Marken Opel und Hyundai, sowie

bedeutender Partner von Marken wieWV, Au-

di oder Kia und einigen anderen mehr.

STARKE PARTNER

Auch in Sachen Bürokommunikation setzt

MAG auf starke Partner: Mithilfe des Bielefelder

UTAX-Vertragshändlers CLS faxen & kopieren,

Produkten aus dem Hause UTAX sowie
dem Dokumentenmanagementsystem
DOCUMENTS4WORK der UTAX DocForms

GmbH wrrrde auch in derVerwaltung auf mo-
dernste Technik umgestellt. Mehr als 300 ein-
heitliche UTAX-Systeme, vom kleinen Drucker
bis hin zum Multifunktionssystem, hat CLS

mittlerweile in den Häusern der MAG Auto-

welt implementiert. Darüber hinaus konnte
der Bielefelder Fachhändler mit dem Ver-

triebskonzept UTAX CONSULTfNG seinem

90 FACTS 8t2009



T
ü+

langjährigen Kunden ein enotmes Einsparpo-

tenzial generieren. Berücksichtigt wurden ne-

ben den Kosten natürlich auch die Bediener-

freundlichkeit, Serviceintervalle und Um-

weltaspekte.,, Das Einsp arpotenzial lie gt a,vi-

schen 10 und 25Prozent imVergleich zu den

bisherigen Output-Kosten", verrät Elmar

Mersch, EDV-Beauftragter von MAG.

Mit der DMS-Software DOCUMENTS-

4WORK, die CLS bei Corsmann in Herford und

Minden installiert hat, wird jede Art von Mas-

sendaten erfasst, egal ob elektronisch oder in

Papierform. Der Dokumentenfluss lässt sich

strukturieren und ordnen und es wird fur eine

revisionssichere Langzeitarchivierung gesorgt.

Alle Inhalte und Informationen werden unab-

hängig vonZeit und Ort unternehmensweit

griffbereit gehalten. Corsmann erfasst und

speichert mit DOCUMENTS4WORK alle ein-

gehenden und ausgehenden Dokumente.

Langes Suchen, Datenverlust und Papierflut

Die CLS faxen & kopieren Vertriebs GmbH

i n B ielefeld ist autorisierter UTAX-Vertrags-

händler und seit vielen Jahren im Markt

etabliert. Am Hauptsitz in Bielefeld

befinden sich Verwaltung, Suppod und

Technik sowie der Vertrieb, CLS gewähr-

leistet einen bundesweiten Service und

bietet Unternehmen in Sachen Druckma-

nagement eine intensive Kostenanalyse

u nter Berücksichtigu ng betriebswi rtschaft-
licher Faktoren. Das Ziel: die Kosten zu

reduzieren und die Systemwelt des Kunden

zu optimieren. Die Bereiche Accounting
(Kostenstel lenverwa ltu ng), Workf low u nd

digitales Formularmanagement gehören

ebenfal ls zum Produktportfol io'

Weitere Informationen unter 0521 1986 19-0.
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in überquellenden Archiwegalen gehören so-

mit der Vergangenheit an.

VIELE VORTEITE

Durch den so genannten ,,formularlosen

Druck", bei dem die Systeme die Dokumenten-

art selbstständig erkennen, kann an allen

Standorten nun jedes Formular ausgedruckt

werden. Dadurch konnten die alten Nadel-

drucker, die jeweils verschiedene Formulare

verarbeiten mussten, gegen neue und effizi'

entere Laserdrucksysteme ausgetauscht wer-

den. Der Vorteil: Ob Auftrag, Rechnung oder

Finanzierungsantrag, ob mit Markenlogo von

Opel, Volkswagen oder Mercedes, mit AGB

oder ohne - die Systeme können die komplet-

ten Daten von Formular zu Formular kombi-

nieren und alle variablen Druckdaten wie

Namen, Adregse oder Sonderausstattungs-

wünsche automatisch korrekt einfiigen. Da-

bei ist auch die formatierte Voransicht von

ausgehenden Dokumenten am Bildschirm

EINE GANZE MENGE:
Die MAG-Autowelt
besteht mittlerweile
aus 34 Standorten,
an denen bis zu

25.000 Fahrzeuge im
Jahr verkauft werden.

MASSGESCHN EIDERT:
DOKUMENTS4WORK
soll effiziente und damit
erfolgreiche Geschäfts-
prozesse ermöglichen.

möglich, für die Firma Corsmann ein ent-

scheidendes Kriterium.

DOCUMENTS4WORKist auf der einen Seite

ein elektronisches fuchivsystem zur revisions-

sicheren Ablage von Dokumenten, auf der an-

deren Seite aber auch ein entscheidender Fak-

tor ftir die Optimierung des Workflows in den

Abteilungen. Bei MAG Corsmann können die

Mitarbeiter Entscheidungen nun sehr schnell

treffen, da sich alle notwendigen Informatio-

nen auf Knopfdruck abrufen lassen. Gleichzei-

tig werden die handels- und steuerrechtlichen

Vorschriften für die kaufmännische Belegar-

chivierung erfüllt. ,,Über die sehr guten Pro-

dukte von UTAX und UTAX DocForms hinaus

ist auch der Service für die MAG-Autohäuser

besonders komfortabel", sagt CLS-Geschäft s-

führer Martin Schiller. ,,Der Kunde bekommt

quasi alles aus einer Hand, kann Kosten spa-

rend und mit festen Raten kalkulieren. Ein wei-

terer Vorteil: CLS betreut alle MAG-Händler,

von Braunschweig bis Frankfurt."

Klaus Leifeld t
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